
 
 

RE Focus in  
“กลยุทธ์สร้างธุรกิจอสังหาฯ แนวราบ ก้าวสู่นักพัฒนาอสังหาฯ แบบมืออาชีพ” 

ระหว่างวันเสาร์ที่ 28 กันยายน – วันเสาร์ที่ 7 ธันวาคม 2567 
@ VICTOR CLUB, Floor 7, Samyan Mitrtown 

วันที/่เวลา  หัวข้อการอบรม วิทยากร 

วันเสาร์ที่ 28 กันยายน 2567 
10.00 – 10.15 น. 
10.15 – 10.30 น. 
10.30 – 12.00 น. 
13.00 – 15.30 น. 
15.30 – 18.00 น. 
18.00 – 22.30 น. 

 

 
พิธีเปิดการอบรม  
แนะน าภาพรวมหลักสูตร    
BREAK THE ICE / แจกโจทย์ / แบ่งกลุ่ม 
แนวคิดในการพัฒนาโครงการจดัสรร 
พรบ.จัดสรรที่ดิน  ข้อก าหนด ปญัหาที่พบและแนวทางแก้ไขที่ตรงประเด็น 
งานเลี้ยงสังสรรค์ เพื่อเกิด CONNECTION ในการท างานกลุ่มร่วมกัน 

 
 

อ.กิตติพล ปราโมช ณ อยุธยา 
อ.ธีรวัฒน์ พิพัฒน์ดิฐกุล 
อ.กิตติพล / อ.นิวัติ / อ.ธีรวัฒน ์

อ.นิวัติ ลมุนพนัธ ์

อ.นิวัติ ลมุนพนัธ ์

รุ่นพ่ี HOUSING # 2, RE FAMILY 

วันเสาร์ที่ 5 ตุลาคม 2567 
13.00 – 15.30 น. 
15.30 – 18.00 น.  

 
 

 
การวางแผนผังโครงการจัดสรร ให้ได้ใจผู้ซื้อ ขายง่าย และพื้นทีจ่ าหน่ายสูง 
การขออนุญาตก่อสร้างอาคารในโครงการบา้นจัดสรร ตามกฎหมายควบคุมอาคาร 

 
อ.ชัยยุทธ เทียนวฒุิชัย 
อ.อุทัย  ค าเสนาะ 

วันเสาร์ที่ 12 ตุลาคม 2567 
13.00 – 15.30 น. 
15.30 – 18.00 น.  

 
ผังเมือง การวางแผนการใช้ประโยชน์ในที่ดนิให้คุ้มค่า ในมุมมองนักพัฒนาอสังหาริมทรัพย์แถวหน้า 
กลยุทธ์อสังหาริมทรัพย์ ออนไลน์ ช่องทางหลัก วิธีเข้าใจถึงใจลกูค้า เจาะกลุ่มลูกค้าเปา้หมายโดยตรง 

 
อ.กิตติพล ปราโมช ณ อยุธยา 
อ.ธนพันธ์ วงศ์ชนิศรี 

วันเสาร์ที่ 19 ตุลาคม 2567 
13.00 – 15.30 น. 
15.30 – 18.00 น. 

 
การวิเคราะห์บัญชีและงบการเงินในธุรกิจอสังหาริมทรัพย์เพื่อขายประเภทบา้นจัดสรร 
กลยุทธ์การตลาด  POOL VILLA ส าหรับชาวต่างชาติ และลูกค้าเพื่อการลงทุน 

 
ผศ.ดร.บุญยิ่ง  คงอาชาภัทร 
คุณบุญ  ยงสกุล 

  



วันที/่เวลา  หัวข้อการอบรม วิทยากร 

วันเสาร์ที่ 26 ตุลาคม 2567 
13.00 – 15.30 น. 
15.30 – 18.00 น.  

 
ศึกษาวิเคราะห์ทางดา้น DEMAND SIDE SURVEY  
ศึกษาวิเคราะห์ทางดา้น SUPPLY  SIDE SURVEY 

 
อ.ภัทรพร  สุวรรณนามัย 
อ.ธีรวัฒน์  พิพัฒน์ดิฐกุล 

 

วันที่ 30 ตุลาคม – 4 พฤศจิกายน 2567 

 

 
ศึกษาดูงานโครงการพัฒนาแนวราบ เพื่อให้ได้กรอบแนวคิดในการวางแผนพัฒนาโครงการ 

 
@ PERTH, AUSTRALIA 

วันเสาร์ที่ 9 พฤศจิกายน 2567 
13.00 – 18.00 น. 

 

MIDTERM PRESENTATION  
น าเสนองานกลุ่ม แลกเปลี่ยนแนวทางในการพัฒนาโครงการจดัสรร 
รับฟังข้อเสนอแนะ เพื่อก าหนดทิศทางการพฒันาโครงการที่ถูกต้องเหมาะสม 

 
อ.นิวัติ/อ.กิตติพล/อ.มีศักดิ์/อ.ธีรวัฒน ์
 

วันเสาร์ที่ 16 พฤศจิกายน 2567 
13.00 – 15.30 น. 
15.30 – 18.00 น.  

 

 
กลยุทธ์การปรับตวัเพื่อการพัฒนาแนวราบในภาวะผันผวน 
HOUSING FINANCIAL FEASIBILITY CASE STUDY (EXCEL TEMPLATE) 

 
อ.อิสระ บุญยัง 
อ.ธีรวัฒน์  พิพัฒน์ดิฐกุล 

วันเสาร์ที่ 23 พฤศจิกายน 2567 
13.00 – 15.30 น. 
15.30 – 18.00 น.  

 
กรณีศึกษา : กลยุทธ์การตลาดหัวหินส าหรับชาวต่างชาติ ตลาด POOL VILLA 

กรณีศึกษา : กลยทุธก์ารบรหิารโครงการเพ่ือน าไปสูค่วามส าเรจ็สไตล ์ASSET WISE    

 
ผศ.ดร.ชญาณิศา ฐาณิชณาณัณ  

อ.กรมเชษฐ์  วิพนัธพ์งษ ์   

วันเสาร์ที่ 30 พฤศจิกายน 2567 
13.00 – 15.30 น. 
15.30 – 18.00 น.  

 
กระบวนการ ขั้นตอนการจัดตั้ง และการบริหารนิตบิุคคลหมู่บา้นจัดสรร 
การวิเคราะห์ข้อดีข้อเสียนโยบายการขยายการถือครองกรรมสิทธิ์คนต่างด้าว กรณีอาคารชุด  
และทรัพย์อิงสิทธ ิ

 
อ.นิวัติ  ลมุนพนัธ ์
อ.นิวัติ  ลมุนพนัธ ์

วันเสาร์ที่ 7 ธันวาคม 2567 
13.00 – 17.00 น. 
17.00 – 18.00 น. 

FINAL PRESENTATION  
 

 

 

น าเสนอโครงการที่น ามาศึกษาเป็นรายกลุ่ม พร้อมรับฟังข้อเสนอแนะ  
พิธีประกาศรางวัล WORKSHOP ยอดเยี่ยม และมอบวุฒิบัตรและพิธีปดิการอบรม 
 

 
อ.นิวัติ/อ.กิตติพล/อ.มีศักดิ/์อ.ธีรวัฒน์  
 

 

 


